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LA DIGITALIZACION
PARA IMPULSAR EL
EXITO DEL
NEGOCIO

CVA

La mejor opcidén de
México como proveedor
de tecnologia
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34 SUCURSALES EN

CVA Y SUS

CVA ha aumentado las ventas TODO
de sus fabricantes, como

Bitdefender que ha doblado

sus ventas, o Microsoft que

ha cuadruplicado sus ventas EMPLEADOS

en 3 meses

“Desde el lanzamiento
de la plataforma KATY,
las ventas han
aumentado
significativamente en
una media del 35% entre
todas las marcas.

) También hemos podido
Otros fabricantes del Grupo aumentar nuestro numero

CVA estéan desarrollando APIs de resellers en un
con el objetivo de poder 259 7

automatizar sus ventas a
través de la plataforma,
dados los resultados que se
han obtenido hasta el

momento
3 5 ENTRE TODAS LAS

CVA Y SUS MARCAS

25 o
RESELLERS DE CVA
RESELLERS EN LA

40 PLATAFORMA

REDUCCION DEL TIEMPO
DE PROCESADO DE
PEDIDOS

Ha aumentado la visibilidad
de los fabricantes entre los
resellers, generando nuevas
oportunidades con un mejor
impacto y un menor coste

-Ricardo Lépez, CVA
Marketplace Team Leader

CVAY
GCN GROUP

Una exitosa sinergia
Posibilidad de escalado
del negocio mediante la
plataforma KATY 3364 321 8

Optimizacidén del proceso Resellers Licencias
Activos Activas

de ventas para la mejora
de los margenes

Fomento de una relacién 39 66

mas sé6lida con el

reseller Formaciones Tickets

Completadas Gestionados
Aumento de la

satisfaccidén del cliente

POSICIONADOS HACIA

Comprometidos con la transformacidén digital

CVA puede competir, con confianza, La participacién de CVA en GCN Group
con mayoristas globales, obtener es clave para seguir obteniendo
mejores acuerdos con fabricantes y éxitos, continuar con la

capitalizar el poder de ser miembro transformacidén digital a través de
de GCN Group. la alianza global.

C

Global Channel Network - GCN Group. Global Reach - Local Expertise - Digital Transformation



